Lieber Sebastian, schon von dir zu horen und vielen
Dank, dass du Zeit fiir uns hast.

Wie bist du im letzten Jahr auf das Fachsymposium
und den Startup-Pitch aufmerksam geworden?
Antwort Sebastian: Tatsachlich bin ich iiber das
Thema GreenCanteen auf Euch aufmerksam ge-
worden. Und nach einem Gesprach mit Isabella

von Danwitz habe ich dann relativ schnell von Max
Thyson gehért. Er war es dann, der uns zum Fach-
symposium eingeladen hat. Glicklicherweise.

Du hast im vergangenen Jahr den Startup-Pitch
auf dem Fachsymposium in Diisseldorf gegen zahl-
reiche andere Startups gewonnen. Was hat deiner
Meinung nach den Ausschlag fiir Euren Erfolg
gegeben?

Antwort Sebastian: Puh - das ist eine gute Frage,
die lhr eigentlich an das Publikum stellen miisst.
Denn - die anderen Startups haben echt gut gelie-
fert! Ich denke, dass unser Thema etwas ganz Neues
und Frisches als Losung vorgestellt hat. Das hat uns
sicher herausstechen lassen.

Was unterscheidet eure Wurstwaren von den
Produkten der Konkurrenz? Was ist euer Alleinstel-
lungsmerkmal?

Antwort Sebastian: Nun, wir wollen etwas in der
Gesellschaft bewegen. Das funktioniert nur - so
unsere Meinung - ohne Verbote oder Vorschriften.
Gib den Leuten, was sie lieben: In unserem Fall eine
Wurst. Kombiniert mit Fleisch aus besserer Haltung
und dann noch mit 50% weniger Fleisch - das
schafft vielfaltigen Wert: Zufriedene Kunden durch
Genuss wie immer - vor der Theke. Hinter der Theke
37% CO2 Reduktion und Umsatz; das macht die
Kantine happy. Ich denke, das unterscheidet uns
sehr klar vom Wettbewerb und liefert einen Beitrag
zu Genuss, fiirs Klima und die Tiere, fiir kiinftige
Generationen und die aktuelle Wirtschaft.

Wie hat der Gewinn des Pitches dein Unternehmen
beeinflusst? Konntest du durch die Auszeichnung
neue Kooperationen, Kunden / Partner gewinnen?
Antwort Sebastian: Er hat Aufmerksamkeit ge-
schaffen und so ein Preis wirkt in vielen Gesprachen
wie eine Auszeichnung, ein Pradikat, das die Bran-
che wiirdigt. Es ist ja ein Publikumspreis. Wir haben

viele neue Kontakte in die Branche bekommen.
Tiren haben sich gedffnet und wir haben Kunden
gewonnen.

Wie sehen deine Plane fiir die Zukunft aus? Werdet
ihr euer Sortiment erweitern oder neue Produkt-
linien einfithren?

Antwort Sebastian: Natiirlich haben wir Plane fir
die Zukunft und wir wissen, was sich unsere Kunden
wiinschen. Aktuell suchen wir einen Investor, um
die nachste Stufe zu ziinden.

Wiirdest du noch einmal am Pitch teilnehmen und
hast du Ratschlége fiir zukiinftige Pitch-Teilneh-
mer?

Antwort Sebastian: Auf jeden Fall. Wir wiirden
nochmal kommen. Fiir uns hat sich die Vorbereitung
auf den Pitch mit unserer Agentur gelohnt: Insights
uber den Markt, die Alleinstellung und was wirklich
beim Kunden zahlt, ist das eine. Gutes Story Telling
und Design das andere. Wenn die Sachen zusam-
menlaufen, ist das schon eine sehr gute Sache, wie
wir sehen konnten. Und na klar, auch bei nur 120
Sekunden Pitch habe ich das sicher liber 50x ge-
probt - Vorbereitung ist alles.

Wie wichtig ist Networking fiir den Erfolg Eurer
Idee?

Antwort Sebastian: Es tragt ganz entscheidend
dazu bei. Du kennst jemanden, der jemanden kennt
und so geht das weiter. Das hilft, weil es Vertrauen
erzeugen kann. Und wenn man dann an der richti-
gen Stelle einmal den passenden Namen nennen
kann ... Nun wir kennen das alle.

Kurzum: Danke fiir Euer tolles Event und viel Erfolg
& tolle Beitrage bei dem diesjahrigen Symposium.

Vielen Dank fiir deine Zeit und wir sehen uns ;-)
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